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EBIT-Marge in % | EBIT in Mio. € Umsatz in Mio. € Free Cashflow in Mio. €

ÜBERBLICK

EBIT-Marge und Free Cashflow gesteigert

Energy Management und Healthcare 
& Analytics wachsen weiter im H1 | 
Strategisch wichtige Auftragsgewinne 
in allen Märkten

EBIT- Marge erhöht durch Fokus 
auf attraktives Neugeschäft sowie 
verbesserte Kostenstruktur

Free Cashflow deutlich verbessert 
trotz saisonalem Working Capital 
Aufbau

120,6
113,3

H1 2025 H1 2026

-6,0%

H1 2025 H1 2026

7,0% 7,1%

+0,1 %P

8,4 
Mio. €

8,0 
Mio. €

-1,1

-0,5

H1 2025 H1 2026

+0,6 Mio. €



Auftragsbestand und Book-to-Bill Ratio positiv
HIGHLIGHTS

H1 2025 H1 2026

84 Mio. €

96 Mio. €

+14,3%

Auftragsbestand in Mio. €
▪ Positive Auftragsentwicklung im 1. Halbjahr

▪ Strategisch bedeutende Auftragsgewinne 
in allen Fokusmärkten:

▪ Batteriethermomanagementsysteme [BTMS] 
für Schienenfahrzeuge 

▪ Coolant Distribution Units [CDUs] für Datacenter

▪ Prozesskühlung für kompakte Temperiergeräte

▪ Flüssigkeitskühlung für CT-Scanner

▪ Kühlung für Digital- und Flexodruck 

➔ Auftragsbestand wächst auf 96 Mio. €

➔ Book-to-Bill Ratio steigt auf 1,2



1. Halbjahr 2026: Entwicklung der Fokusmärkte
FOKUSMÄRKTE

Energy 
Management 

& Laser

31,5 Mio. €

EM&L:    +8  %*

Healthcare 
& Analytics

16,6 Mio. €

+6 %*

Print

36,3 Mio. €

-10 %*

Plastics

- 19 %*

25,5 Mio. €

BTMS Rail
BTMS E-Bus

CDUs Datacenter

Analytics
Scanner

Reinraum

Verpackungsdruck
Etikettendruck
Digitaldruck

Temperiergeräte
Kälteanlagen

Natürliche Kältemittel

28 %Umsatzanteil 15 % 32 % 23 %

Umsatz

Driver

*Vergleich Vorjahr

EM:    +17 %*



Plastics: Perspektivsprung durch Großaufträge
HIGHLIGHTS

▪ Langfristiger Serien-Großauftrag 
für kompakte Temperiergeräte

▪ Wiederkehrende Umsätze 
>> 10 Mio. € p.a.

▪ Mehrere Aufträge für Großkühlanlagen

▪ Umsatzvolumen im mittleren 
einstelligen Millionen € Bereich

▪ Stabilisierung Projektgeschäft im 
Anlagenbau



Energy Management: Weitere Datacenter-Folgeaufträge
HIGHLIGHTS

▪ Gewonnene Aufträge im 1. Halbjahr: 
Datacenter-Auftragsvolumen übertrifft 
das Volumen des gesamten Vorjahres

▪ Folgeaufträge für Coolant Distribution 
Units (CDU) im zweistelligen 
Millionen-Euro-Bereich (Juli 2026)

▪ Nachfrage nach Datacenter- 
Flüssigkeitskühlungen erhöht sich 
kontinuierlich

▪ 4. Produktionslinie in Betrieb 
genommen



Energy Management: Bahn-Großauftrag Batteriekühlung
HIGHLIGHTS

▪ Potenzielles Abrufvolumen im unteren 
zweistelligen Millionen-Euro-Bereich

▪ Lieferung von Batteriethermo-
managementsystemen (BTMS) 
für Schienenfahrzeuge

▪ Bedeutender Auftrag zur Skalierung 
des Fokusmarkts Energy Management 
im Rahmen der Wachstumsstrategie 
Ready for Growth

▪ Langfristig angelegte 
Serienperspektive stärkt Planbarkeit 
und Qualität der Umsätze



Healthcare & Analytics: Neues Kühlsystem für CT-Scanner 
HIGHLIGHTS

▪ Neues Flüssigkeitskühlsystem für 
Hochleistungs-CT-Scanner entwickelt

▪ Länderübergreifende Zusammenarbeit: 
Engineering in Deutschland und 
Serienfertigung in China

▪ Neuer Auftrag übertrifft 
prognostiziertes Liefervolumen bereits 
kurz nach Serienstart

▪ Ausbau der Marktposition im 
wachstums-starken Healthcare-Markt in 
Asien



Print: Positive Auftragseingänge stabilisieren H2
HIGHLIGHTS

▪ Digitaldruck Japan:
▪ Neue Aufträge von weiterem 

Digitaldruckhersteller
▪ Anlauf H2/2026

▪ Flexodruck:
▪ Folgeauftrag für Verpackungsdruck

▪ Lokalisierung Produktion in China:
▪ Erweiterung des Produktions-

volumens für Asien
▪ Serienstart 08/2026



1. Halbjahr 2026: Profitabilität über Vorjahr
FINANZEN

Umsatz
(Mio. €)

Q2 25 Q3 25 Q4 25 Q1 26 Q2 26

60,4 63,0 60,5
54,9 58,4

EBIT –
Marge/

EBIT
(Mio. €))

7,2%

Q2 25

7,0%

Q3 25

7,4%

Q4 25

7,0%

Q1 26

7,1%

Q2 26

4,4 4,4 4,5 3,8 4,2

▪ Umsatz H1 2026: 113,3 Mio. € 

▪ Positive Wachstumsdynamik in den Fokusmärkten
Energy Management und Healthcare & Analytics

▪ Plastics und Print belastet aufgrund geopolitischer 
Unsicherheiten und schwacher Konjunktur

▪ Book-to-Bill-Ratio von 1,2 signalisiert Wachstum

▪ Verbesserung der EBIT-Marge auf 7,1 %

▪ Ergebnisverbesserung durch Produktmix-
optimierung im Technology-Segment sowie 
Steigerung des Serviceanteils

▪ Umsatzrückgang durch konsequentes 
Kostenmanagement teilweise kompensiert

H1 25 H1 26

120,6 113,3

-6,0%

H1 25 H1 26

7,0% 7,1%

8,08,4



Segment Technology: EBIT-Marge gesteigert
FINANZEN

Q2 25 Q3 25 Q4 25 Q1 26 Q2 26

45,8 47,8 46,0
40,2 43,7

5,0%

Q2 25

4,0%

Q3 25

5,2%

Q4 25

4,2%

Q1 26

4,6%

Q2 26

2,3 1,9 2,4
1,7 2,0

Umsatz
(Mio. €)

EBIT –
Marge/

EBIT
(Mio. €))

▪ Technology-Umsatz im H1 2026: 84,0 Mio. €

▪ Entwicklung von konjunkturellem Umfeld geprägt

▪ Wachstumsdynamik in Energy Management und 
Healthcare & Analytics konnte Belastungen bei 
Print und Plastics teilweise ausgleichen

▪ Segment-EBIT lag bei 3,7 Mio. €

▪ EBIT-Marge gestiegen auf 4,4 %

▪ Optimierter Produktmix und Kosteneinsparungen 
kompensieren Volumenrückgang teilweise

H1 25 H1 26

90,8 84,0

-7,6%

H1 25 H1 26

4,3% 4,4%

3,73,9



Segment Services: Stabiler Ergebnisbeitrag
FINANZEN

14,6 15,1 14,5 14,7 14,7

Q2 25 Q3 25 Q4 25 Q1 26 Q2 26

2,1 2,5 2,3 2,1 2,2

14,2%

Q2 25

16,6%

Q3 25

15,8%

Q4 25

14,5%

Q1 26

14,8%

Q2 26

Umsatz
(Mio. €)

EBIT –
Marge/

EBIT
(Mio. €))

▪ Umsatz im Segment Services lag mit 29,4 Mio. € 
nahezu auf Vorjahresniveau

▪ Service-Anteil am Umsatz steigt auf 26 %

▪ Stabilisierender Beitrag zur Konzernentwicklung

▪ Segment-EBIT erreichte 4,3 Mio. €

▪ EBIT-Marge mit 14,7 % weiterhin auf starkem 
Niveau

29,8 29,4

H1 25 H1 26

-1,4%

H1 25 H1 26

15,0% 14,7%

4,34,5



Free Cashflow deutlich verbessert
FINANZEN

H1 25 H1 26

-1,1 Mio. €

-0,5 Mio. €

+0,6 Mio. €
▪ Free Cashflow verbessert sich um 0,6 Mio. €

▪ Cashflow aus betrieblicher Tätigkeit positiv bei 0,8 Mio. €

▪ Entwicklung geprägt durch Aufbau von Forderungen 
sowie Vorräten zur Realisierung des gestiegenen 
Auftragsbestands

▪ Kompensation durch höhere Verbindlichkeiten und 
Vertragsverbindlichkeiten

▪ Normalisierung in der zweiten Jahreshälfte erwartet



Solide Ergebnisentwicklung
FINANZEN

H1 25 H1 26

29,8% 30,2%

+0,4%P

9,8

H1 25 H1 26

9,9%

+0,1%P

5,2
4,9

H1 25 H1 26

-5,5%

35,9 
Mio. €

34,2
Mio. €

0,71€
11,9 

Mio. €
0,75€

EBITDA – Marge in %
EBITDA in Mio. €

Bruttomarge in %

Bruttoergebnis in Mio. €
Periodenergebnis in Mio. €
Ergebnis pro Aktie in €

Bruttomarge signifikant verbessert 
durch Anstieg des Serviceanteils 
sowie den optimierten Produktmix 
im Segment Technology 

EBITDA-Marge steigt aufgrund 
substanzieller Steigerung der 
Profitabilität

Ergebnis je Aktie bei 0,71 € trotz 
herausforderndem Umfeld

11,2 
Mio. €



Nettovermögen
FINANZEN

65,1 63,6

2025 H1 26

8,3

14,5

2025 H1 26

0,34

0,62

2025 H1 26

Net debt in Mio. €Eigenkapitalquote in % Net debt / EBITDA Ratio

Eigenkapitalquote weiterhin auf 
hohem Niveau mit 63,6 %

Anstieg der Nettoverschuldung 
insbesondere aufgrund der 
wachstumsbedingten 
Working Capital Erhöhung

Net debt / EBITDA Ratio von 0,62 
weiterhin im Investment-Grade- 
Bereich



Ready for Growth  | Finanzielle Ziele 2030
READY FOR GROWTH

UMSATZ

>350 Mio. € 9-12%

EBIT 
MARGE



Wo stehen wir nach 6 Monaten:
READY FOR GROWTH

Geopolitische  Konflikte – Volatile Rohstoffpreise 
Lieferkettenprobleme
Schwache Wirtschaft

2025 2030

244 Mio.€

>350 Mio.€

Thermomanagement 
Schlüsseltechnologie

Auftragsbestand +14% 
Book-to-Bill 1,2

Großaufträge:
Datacenter, Batteriekühlung, 
kompakte Temperiergeräte



Prognose 2026
AUSBLICK

GJ 25 GJ 26e

244

240-260

Umsatz [Mio. €]

GJ 25 GJ 26e

7,1%

6,5-8,5%

GJ 25 GJ 26e

16,6 Mio.€
Leicht
 über 

10 Mio.€

EBIT-Marge Free Cashflow

Die Prognose steht unter dem Vorbehalt, dass sich die politischen und ökonomischen Rahmenbedingungen nicht verschlechtern. Hierzu gehören insbesondere konjunkturelle Trends, der Krieg in der Ukraine, der Konflikt im Nahen Osten, 
Regulierungen auf europäischer und internationaler Ebene sowie makropolitische Entwicklungen. Mögliche Portfolioveränderungen sind in dieser Prognose nicht berücksichtigt.

▪ Zunehmende Dynamik der Geschäftsentwicklung 
in der zweiten Jahreshälfte erwartet.

▪ Auftragsentwicklung im 1. Halbjahr bestätigt die 
Erwartung. 

− Auftragsbestand steigt auf 96 Mio. €

− Book-to-Bill steigt auf 1,2.

▪ Strategisch bedeutende Aufträge in allen 
Fokusmärkten dokumentieren strategische 
Fortschritte.

▪ Lieferkettenprobleme können Produktion 
beeinflussen

▪ Prognose 2026 bestätigt.



Investor Relations
KONTAKT

Frank Dernesch
Leiter Investor Relations & Treasury

Tel. +49 (0)2583 301-1868
Fax +49 (0)2583 301-1054
frank.dernesch@technotrans.de 



Disclaimer

▪ Diese Präsentation enthält Aussagen über die zukünftige Entwicklung des technotrans-Konzerns. 

▪ Diese spiegeln die gegenwärtigen Ansichten des Managements der technotrans SE wider und beruhen auf den 
entsprechenden Plänen, Schätzungen und Erwartungen. Wir weisen darauf hin, dass die Aussagen gewissen 
Risiken und Unsicherheiten unterliegen, die dazu führen können, dass die tatsächlichen Ergebnisse wesentlich von 
den erwarteten abweichen. 

▪ Teile des verwendeten Bildmaterials wurden mithilfe von Künstlicher Intelligenz (KI) generiert und dienen 
ausschließlich Illustrationszwecken.
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