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UBERBLICK tt

EBIT-Marge und Free Cashflow gesteigert

Umsatz in Mio. € EBIT-Marge in % | EBIT in Mio. € Free Cashflow in Mio. €
I
60,1 o 7,0%
54,9 /%
1,4
3,8
Mio. €
-5,8
Q1 2025 Q12026 Q1 2025 Q12026 Q12025 Q12026
Positive Wachstumsdynamik in den EBIT- Marge signifikant erhoht Free Cashflow deutlich verbessert
Fokusmarkten Energy Management durch Fokus auf attraktives trotz saisonalem Working Capital
und Healthcare & Analytics | Print Neugeschaft sowie verbesserte Aufbaus

und Plastics konjunkturell schwacher Kostenstruktur



HIGHLIGHTS

Q1: Auftragsbestand und Book-to-Bill Ratio positiv

Auftragsbestand in Mio. €

| 84 Mio. €

79 Mio. €

Q4 2025 Q12026

= Positive Marktdynamik im Auftragseingang
» Strategisch wichtige Auftragsgewinne

= BTMS Rail
= CDUs Datacenter

= Positiver Trend im Auftragseingang bei Plastics

=>» Auftragsbestand wéchst auf 84 Mio. €
=>» Book-to-Bill Ratio steigt auf 1.1



FOKUSMARKTE

1. Quartal 2026: Entwicklung der Fokusmarkte

Ener
ManaSegrg\/ent Healthcare
& Analytics
& Laser yt
EM: +12%*
EM&L: +4 %* +3 %*
Umsatz 15,4 Mio. € 8,2 Mio. €
Umsatzanteil 28 % 15 %
) BTMS Rail Analytics
Driver BTMS E-Bus Scanner
CDUs Datacenter Reinraum

Print

-16 %*

17,1 Mio. €
31 %

Verpackungsdruck
Etikettendruck
Digitaldruck

Plastics

- 18 %*
12,5 Mio. €

23 %

Temperiergerate
Kalteanlagen
Nattrliche Kaltemittel

*Vergleich Vorjahr



HIGHLIGHTS

tt
Energy Management: Datacenter-Folgeauftrage
===
====
sEsEs
RS = Folgeauftrage fur Coolant Distribution
Units (CDU) im
“ - | Jsid LA = Auftragsdynamik bereits im
’ A e gl A R R ersten Halbjahr 2026 das

Fokusmarkt Energy Management
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HIGHLIGHTS

Energy Management: Bahn-Grof3auftrag Batteriekiihlung

= Potenzielles Abrufvolumen im unteren
zweistelligen Millionen-Euro-Bereich

= Lieferung von Batteriethermo-
managementsystemen (BTMS) fur
Schienenfahrzeuge

; T — | 7Ab ) = Bedeutender Auftrag zur Skalierung
MUI Hl I | __gl== des Fokusmarkts Energy Management
“ i 3 | = im Rahmen der Wachstumsstrategie
Ready for Growth

1/_ ;’tfnU m “

|
males

» Langfristig angelegte
Serienperspektive starkt Planbarkeit
und Qualitat der Umsatze
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HIGHLIGHTS

Healthcare & Analytics

» Fokusmarkt entwickelte sich im
1. Quartal 2026 positiv

= Umsatzanstieg um 3 % auf 8,2 Mio. €

= Robuste Nachfrage nach:
= Systemen fiir Medizintechnik
= Losungen fir Halbleiterproduktion

= Bedeutender technologisch
anspruchsvoller Wachstumsmarkt
innerhalb des Portfolios
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HIGHLIGHTS

Print

= Fokusmarkt startete erwartungsgemaf
verhalten ins neue Geschaftsjahr

= Umsatz bei 17,1 Mio. €
(Vorjahr 20,3 Mio. € )

= Anspruchsvolle konjunkturelle
Rahmenbedingungen fihrten zu
Investitionszuriickhaltung
= Besonders in Europa & USA

= Zusatzliche Belastungen durch:
» Unsicherheiten rund um die
US-Zollpolitik
= Wahrungseffekte durch die
Abwertung des US-Dollars
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HIGHLIGHTS

Plastics

Fokusmarkt weiterhin durch schwaches
konjunkturelles Umfeld belastet

Umsatz bei 12,5 Mio. €
(-18 % gegenliber Vorjahr)

Fokus auf:
= Entwicklung effizienter
Variotherm-Systeme
= Erweiterung des Angebots
kompakter Kaltemaschinen mit
natiirlichem Kaltemittel Propan

Positive Geschaftsentwicklung auf Basis
der aktuellen Auftragslage erkennbar

W
il
i




FINANZEN

1. Quartal 2026: Steigerung der Profitabilitat

| |

60,1 60,4 63,0 60,5

54,9
Umsatz
(Mio. €)
Q125 Q225 Q325 Q425 Q126
67% 2% 70% 4% 7,0%
EBIT -
Marge/
EBIT

(Mio. €) 3.8

Q125 Q225 Q325 Q425 Q126

Umsatzrickgang auf 54,9 Mio. € (Vorjahr: 60,1 Mio. €)

Positive Wachstumsdynamik in den Fokusmarkten
Energy Management und Healthcare & Analytics

Plastics und Print belastet aufgrund geopolitischer Krisen
und konjunktureller Eintribung

Book-to-Bill-Ratio von 1,1 signalisiert Wachstumsimpulse

Steigerung der EBIT-Marge auf 7,0 %

Ergebnisverbesserung durch héheren Serviceanteil und
wertsteigernden Produktmix im Technology-Segment

Umsatzrickgang durch Kostenmanagement kompensiert



FINANZEN

tt

Segment Technology: EBIT gegentliber Vorjahr gesteigert

| |

45,0 45,8 47,8 46,0

40,2
Umsatz
(Mio. €)

Q125 Q225 Q325 Q425 Q126

5,0% 5.2%
o, 4,0% 4'2%
EBIT - Efu

Marge/

EBIT
(Mio. €) 1,7

Q125 Q225 Q325 Q425 Q126

Umsatz im Segment Technology erreichte 40,2 Mio. €
Entwicklung von konjunkturellem Umfeld gepragt

Wachstumsdynamik in den Fokusmarkten Energy
Management und Healthcare & Analytics konnten
Belastungen bei Print und Plastics nicht ausgleichen

Anstieg des EBIT auf 1,7 Mio. € im Segment Technology
trotz Umsatzriickgang

Verbesserung der EBIT-Marge auf 4,2 %

Kompensation des Volumenriickgangs durch
verbesserten Produktmix sowie Kostenmanagement



FINANZEN

Segment Services: Stabilisierender Ergebnisbeitrag

| 3 1% ]

15,2 14.6 15,1 14,5 14,7

Umsatz
(Mio. €)
Q125 Q225 Q325 Q425 Q126
16,6%
WA 14.2% 15,8% 14,5%
EBIT -
Marge/
EBIT
(Mio. €) 2,1

Q125 Q225 Q325 Q425 Q126

Umsatz im Segment Services liegt bei 14,7 Mio. €
Service-Anteil am Umsatz steigt auf 26,8 %

Stabilisierender Beitrag zur Konzernentwicklung

Segment-EBIT lag bei 2,1 Mio. €

EBIT-Marge verringerte sich leicht auf 14,5 % aufgrund
geringerer Skaleneffekte



FINANZEN

Free Cashflow deutlich verbessert

I,

-1,4 Mio. €

-5,8 Mio. €
Q125 Q1 26

Free Cashflow verbessert sich signifikant um 4,4 Mio. €
Positive Entwicklung des Cashflows aus betrieblicher
Tatigkeit

Entwicklung gepragt durch Aufbau von Vorraten zur
Generierung von Wachstum

Kompensation durch hohere Vertragsverbindlichkeiten

Normalisierung im Jahresverlauf erwartet



FINANZEN

Solide Ergebnisentwicklung

Bruttomarge in %
Bruttoergebnis in Mio. €

+0,6%P

29,9% 30,5%

16,7
Mio. €

Q125 Q1 26

Bruttomarge deutlich verbessert
durch Anstieg des Serviceanteils
sowie den optimierten Produktmix
im Segment Technology

EBITDA - Marge in %
EBITDA in Mio. €

Periodenergebnis in Mio. €
Ergebnis pro Aktie in €

+0,2%P

9 6% 9,8%

5,4
Mio. €

Q125 Q1 26

EBITDA-Marge steigt aufgrund
substanzieller Steigerung der
Profitabilitat

— &P —

2,6 2,4
0,35€
Q125 Q1 26

Ergebnis je Aktie mit 0,35 €
nahezu stabil



FINANZEN
Nettovermogen
Eigenkapitalquote in % Net debt in Mio. € Net debt / EBITDA Ratio
65,1 65,5 10,2 0,43
0,34
2025 Q1 26 2025 Q1 26 2025 Q1 26
Eigenkapitalquote auf hohem Nettoverschuldung stieg vor allem Net debt / EBITDA Ratio von 0,43
Niveau mit 65,5 % aufgrund des Aufbaus von liegt weiterhin im Investment-
Working Capital zur Realisierung Grade-Bereich

von Wachstum



READY FOR GROWTH

Wir sind bereit fur die nachste Phase...

... WE ARE

READY FOR GROWTH!



READY FOR GROWTH

Ready for Growth | Fman2|elle Zlele 2030

UMSATZ

>350 Mio. €/

tt-




READY FOR GROWTH

Wo stehen wir nach 3 Monaten:

Geopolitische Konflikte
Schwache Wirtschaft
Steigende Olpreise

244 Mio.€

2025 |

Resilienz durch 4 Divisionen / Markte
Thermomanagement gewinnt an Bedeutung
Gewonnene Auftrage fur Datencenter- und Batterieklhlung

>350 Mio.€

2030



AUSBLICK tt

Prognose 2026

Umsatz [Mio. €] EBIT-Marge Free Cashflow

» Zunehmende Dynamik der Geschaftsentwicklung

. . . 240_260 615_815% Leicht
in der zweiten Jahreshalfte erwartet.

16,6 Mio.€ Gber

7,1% 10 Mio.€

244

» Positiver Auftragseingang im Q1 - Book-to-Bill: 1,1
» Prognose 2026 bestatigt.

» GroBauftrage im Fokusmarkt Energy Management
dokumentieren strategische Fortschritte.

» Fokus auf profitables, organisches Wachstum
sowie diszipliniertes Kosten- und Working-Capital-
Management.

GJ25 GJ26e GJ25 GJ26e GJ25 GJ26e

Die Prognose steht unter dem Vorbehalt, dass sich die politischen und 6konomischen Rahmenbedingungen nicht verschlechtern. Hierzu gehéren insbesondere konjunkturelle Trends, der Krieg in der Ukraine, der Konfliktim Nahen Osten,
Regulierungen auf europdischer und internationaler Ebene sowie makropolitische Entwicklungen. Mégliche Portfolioverdnderungen sind in dieser Prognose nicht berticksichtigt.



KONTAKT

Investor Relations

Frank Dernesch
Leiter Investor Relations & Treasury

Tel. +49 (0)2583 301-1868
Fax +49 (0)2583 301-1054
frank.dernesch@technotrans.de




Disclaimer

Diese Prasentation enthalt Aussagen Uber die zukinftige Entwicklung des technotrans-Konzerns.

Diese spiegeln die gegenwartigen Ansichten des Managements der technotrans SE wider und beruhen auf den
entsprechenden Planen, Schatzungen und Erwartungen. Wir weisen darauf hin, dass die Aussagen gewissen
Risiken und Unsicherheiten unterliegen, die dazu fihren kénnen, dass die tatséachlichen Ergebnisse wesentlich von

den erwarteten abweichen.
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